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V spotkanie:  Pozyskiwanie nowych rynków eksportowych  

na rynkach wschodnich 

Data: 25 czerwca 2015r. 

Miejsce: Hotel Qubus, ul. Ceglana 14A, Zielona Góra 
 

GODZINA PROGRAM 

9.00 - 9.05 Przywitanie gości i prelegentów 

9.05 - 9.20 Prezentacja COIE 

9.20 – 11.30 Charakterystyka rynków wschodnich, jako rynków atrakcyjnych dla 

działalności eksportowej 

 Praktyczne wskazówki w zakresie pozyskiwania partnerów na rynkach 

wschodnich 

 Rynki wschodnie – jak nawiązać współpracę z przedsiębiorcą z tej 

części świata 

 Czym różni się komunikacja w biznesie w naszym kraju od komunikacji 

z przedstawicielami kultur wschodnich 

 Kwestie językowe, czyli kiedy nieznajomość języka lokalnego 

uniemożliwi nam podpisanie kontraktu 

 Etykieta spotkań biznesowych, czyli co może Cię zaskoczyć, a o czym 

musisz pamiętać na spotkaniach na rynkach wschodnich 

 

11.30 – 11.45                       Przerwa kawowa 

12.00- 13.00 Finalizowanie transakcji, czyli jak zabezpieczyć swoje interesy w biznesie 

z przedsiębiorcami z rynków wschodnich 

 Z jakim ryzykiem należy się zaznajomić? 

 W jaki sposób zabezpieczyć (lub może ubezpieczyć) transakcję na 

rynkach wschodnich 

13.00 – 14.00 Incoterms jako jeden ze sposobów zabezpieczenia transakcji 

eksportowych na rynkach wschodnich 

 Praktyczne wykorzystanie Incoterms w transakcjach z kontrahentami z 

poszczególnych rynków wschodnich 

14.00   Lunch 
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https://docs.google.com/forms/d/12CNWA2sPxzOsK7FryxIqrrLvUtBKL_-I1xh6SEtHejA/viewform

